
コースNo.1 提案型営業手法

新規顧客、新商品・サービスの開拓ができる提案営業の手法を学び、実際の顧客を想定し営業側
から能動的（自発型）な提案ができる営業手法を習得する。

≪コース内容≫提案型営業とは、顧客ニーズと自社商品・サービスの強み分析

コースNo.2 提案型営業実践

自社もしくは自身の営業スタイルを認識し、顧客の不満や問題点、要望など、顧客の立場に合わ
せた提案書作成から顧客への提案実施・説明ができる能力を習得する。

≪コース内容≫営業スタイル、顧客の問題発見・解決の支援手法、実践的提案のポイント

コースNo.3 成果を上げる業務改善

生産性向上に資する業務改善の目的と必要性を理解し、改善の視点と具体的な進め方を習得する。

≪コース内容≫業務改善と業務の可視化、業務改善方法
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業務効率向上・業務改善について基礎から学べます！
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生産性向上支援訓練とは…
企業の労働生産性を向上させるために、専門的な知見とノウハウを有する講師による在職者向けの
職業訓練です。

講師：竹本 幸史
（株）SWITCH WORKS 代表取締役
・組織マネジメント、リーダー開発を専門
としたトレーナー

・米国CCE,Inc.認定GCDF-Japan
認定キャリアカウンセラー

・公益財団法人岡山県産業振興財団
中小企業支援センター専門家

・元（株）リクルート ゼネラルマネジャー

◎各コース共通事項
〔会場〕玉島商工会議所 3階会議室
〔時間〕9：30～16：30（昼休憩60分）
〔定員〕15名（先着順）
〔申込方法〕
裏面の受講申込書に必要事項をご記入の上、
玉島商工会議所宛にFAXでお送りください。

事業取組団体：玉島商工会議所
主 催：独立行政法人高齢・障害・求職者雇用支援機構 岡山支部

岡山職業能力開発促進センター(ポリテクセンター岡山)/中国職業能力開発大学校
お問い合わせ/玉島商工会議所 TEL:086-526-0131

申込締切
8/23(金)

申込締切
1/10(金)

申込締切
11/1(金)

受講料
2,000円(税込)

（昼食・テキスト代含む）

受講料
2,000円(税込)

（昼食・テキスト代含む）

受講料
2,000円(税込)

（昼食・テキスト代含む）



受講申込書

FAX 086-525-0230

玉島商工会議所 行

TEL

FAX

メールアドレス

所在地

会社規模(該当箇所に〇)

業種(該当箇所に〇)

申込担当者 氏名 部署 連絡先

コースNo. コース名 受講者氏名 性別 年齢 雇用形態

会社名

〒

申込日： 年 月 日

A.～29人 B.～99人 C.～299人 D.～499人 E.～999人 F.1000人～

01.建設業 02.製造業 03.運輸業 04.卸売・小売業 05.サービス業 06.その他

ふ り が な

注意事項
※1 事業主からの指示によらない個人受講はできません。
※2 定員になり次第締め切らせていただきます。
※3 応募締め切り日を過ぎてからのキャンセルは受講料を全額ご負担いただきます。

※ご記入いただいた情報は、各種連絡・情報提供のために使用することがありますのでご了承ください。

研修会場のご案内

玉島商工会議所 3階会議室
（倉敷市玉島中央町2-3-12）
◎無料駐車場完備 TEL:086-526-0131

※間違いにご注意ください。

１．正社員 ２．非正規雇用
３．その他（自営業など）

１．正社員 ２．非正規雇用
３．その他（自営業など）

１．正社員 ２．非正規雇用
３．その他（自営業など）

１．正社員 ２．非正規雇用
３．その他（自営業など）

１．正社員 ２．非正規雇用
３．その他（自営業など）

会場へのアクセスはコチラから


